智络科技商家联盟系统

智络科技商家联盟系统三大核心：积分，会员卡，短信。

如何去理解呢？

首先，从积分来说。分店向总部购买积分，然后才能给会员

进行消费。而会员卡的卡号段是总部给分店的。分店发送的短信

是通过总部的系统发送出去的。

也就是说：分店的会员资源是总部的，所以需要分店先给总

部交钱才能给会员消费。（分店和总部合作可以获得更多的会员

客户来源，那么总部有权，把会员卡，和积分卖给分店获利）既

然会员是总部的，那么卡号段就是总部决定。综合下来，分店利

用总部的资源产生营业额（客户资源带来更多的营业额）。所以，

分店在跟总部定期结算的时候，需要返利给总部。

现实运行中，分店先向总部购买积分、卡号段、短信。然后，

会员可以在分店消费，而会员消费是要产生积分的。当分店的积

分被会员消费完了，那么就需要重新购买。

假如会员在 A店充值，去  B店消费怎么办？这样岂不是   B

店亏了？我又掏钱买积分，又要给会员消费我的产品？？？（客

户没有在 A店消费商品，只是充值而已，到  B店消费，这只是

互帮互助，那么在 B店充值的也会来到 A点消费，同样的原理）

其实不亏，因为会员在 A店充的钱需要上交给总部，总部再把

会员在 B店消费的钱给  B店。总部只负责积分的管理，也就是说，分店要想从这个商家联盟中获利，只能是让会员来消费，从

消费额中获利。而对于会员充值，分店是没有办法获利的。

总部的获利点是什么呢？积分、卡、短信的买卖，以及收取

系统的使用费。但是四者一般只能选择其中一到两种。

那么分店的获利点是什么呢？A分店本来只有一个会员，

加入商家联盟后，他能让能够让联盟内的会员来他的店消费，那

么他的营业额就提上去了（A店本来的客户资源是局限的，加入

商盟后，商盟可以给你带来非常多的会员资源共享，就靠自己想

办法搞优惠活动吸引消费，商盟会更你店铺免费做宣传做广告给

你带来更多的客户资源）。比如：一件衣服在原本没有加入商盟

前买 100，加入商盟后就算卖价 150再给会员打 8折，也还有   120

元，那么分店还是赚钱的。既然你利用了我的总部的资源（会员、

系统、会员卡）获利了。那你就应该给我总部返利。这个返利体

现在系统中就算总部和分店之前的就算比例。比如结算比例是

20%的话，那么系统就会自动从分店的总营业额中乘以 20%，得

到的就算分店给总部的返利的钱。
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